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Claves para maximizar tus resultados en los portales
inmobiliarios

La promocién de propiedades en la era digital se ha transformado radicalmente gracias a los
grandes portales inmobiliarios que todos empleamos para buscar vivienda. Estas plataformas
han revolucionado la forma en que compradores, vendedores e inversores interactian en el
mercado inmobiliario.

Sin embargo, no todos sabemos cdmo aprovechar todas las posibilidades que nos ofrecen estas
herramientas. Por este motivo, Alfa Inmobiliaria ha seleccionado sus mejores consejos para
anunciar una vivienda de la manera mas efectiva.

Claves para la dptima utilizacion de los portales inmobiliarios:

e Piensa como cliente: Los portales inmobiliarios suelen ofrecer filtros avanzados que
permiten al comprador afinar la bisqueda de las propiedades segun sus preferencias,
como ubicacién, tipo y estado de la propiedad, precio y caracteristicas especificas.
Utiliza palabras clave y caracteristicas especificas para que estos filtros le ayuden a los
clientes a encontrar en las propiedades que se ajusten a sus necesidades.

e Subeimagenes que impacten: No te limites a las imagenes y descripciones superficiales.
El cliente examina las fotos con atencidn y lee detenidamente la descripcidon para
comprender todos los detalles de la propiedad. Algunos portales incluso ofrecen
recorridos virtuales, lo que brinda una experiencia mas cercana a una visita real. Procura
que tus imagenes destaquen y sean de buena calidad. Redacta descripciones atractivas,
gue no caigan en el lugar comun.

¢ Investiga a fondo: Una vez hayas seleccionado una propiedad, haz una investigacion
profunda del inmueble, asi como del propietario. Pero también investiga el historial de
precios en la zona, las valoraciones comparables y verifica la informacién proporcionada
por el vendedor. iLa Informacién es poder!.

Otras alternativas:

e Acude a la oficina inmobiliaria de tu barrio: Aunque los portales son una herramienta
poderosa, acudir directamente a los expertos de tu zona en comprar o vender alguin
inmueble tiene sus ventajas. Estos agentes inmobiliarios tienen acceso a informacion
mas amplia y detallada y pueden ofrecer asesoramiento personalizado basado en tus



necesidades. Su experiencia puede agilizar el proceso y ampliar las opciones que mejor
se ajusten a su situacion.

e \Visitas a pie de calle: Aunque la digitalizacidn ha tomado la delantera, no subestimes la
importancia de caminar por el vecindario en tu zona. A menudo, veras letreros de "Se
Vende" o "Se Alquila" que pueden no estar en los portales online.

e Redes sociales y grupos locales: Plataformas como Facebook, Instagram o LinkedIn
ofrecen a menudo anuncios de propiedades en venta o alquiler. Unirse a estos grupos
te permitird conectarte directamente con vendedores y compradores en tu comunidad.

Los portales inmobiliarios son herramientas valiosas para la bisqueda de propiedades, pero son
solo una opcién. Combinar su uso con estrategias alternativas puede brindarte una visién mas
completa del mercado y aumentar tus posibilidades de comprar o vender. Sea cual sea tu
eleccidn, la clave es investigar a fondo, ser proactivo y estar dispuesto a explorar diferentes
enfoques para lograr tus objetivos inmobiliarios.



